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Scalarea sau scalabilitatea este un termen extrem de complex si relativ nou introdus pe piata afacerilor din Roméania. Acesta se
refera la momentul in care afacerea ta creste adaugand mai putine resurse decat la inceput. Cu alte cuvinte, atunci cand afacrea ta
a crescut deja in mod natural si unitar si se poate autosustine cu mai putine resurse. Resursele obtinute se pot reinvesti in alte
parti ale afacerii, precum extinderea la nivel international a unei afaceri stabilile national. Pentru acest exercitiu vom urmari

scalarea afacerii si ducerea ei la un nivel international.

Pasi:

1. Tn completarea acestui instrument va rugam s tineti cont de strategia de dezvoltare pe termen lung pe care ati identificat-
o in instrumentul anterior. Strategia si scalarea vor merge concomitent cu dezoltarea afacerii voastre.

2. Network & Parteneri — ce network ati dezvoltat care sa va ajute la scalare? Aveti parteneri, furnizori, distribuitori care sa
va ajute sa ajungeti la publicul international? Pot acestia sustine o eventuald scalare sau va trebui sd va cautati alti
parteneri?

3. Plasare & comunicare — ce strategie de marketing & comunicare veti adopta ca sa va gasiti clienti? Veti urmari aceasi
strategie ca si pentru comunitatea locala? Ce plus valoare sociala puteti aduce cu afacerea scalata la nivel international?

4. Resurse materiale & financiare — Cum va ajunge produsul / serviciul la clientii internationali? Ce resurse materiale veti
folosi? Cate resurse financiare veti reinvesti in afacere pentru a atinge scalabilitatea? Cum va pot fi de folos resursele
informationale?

5. Ceretare si dezvoltare a pietei — Cat de rentabila va fi scalarea afacerii? Vei avea o strategie bazata pe o procedura, care 1-

a randul ei va fi bazata pe o cercetare a pietei? Pentru ce segmente de clienti intentionezi sa creezi o dezvoltare a pietei?



